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1. HAFTA

Dig ticaretin tanimi tarihgesi ve cesitleri, Dis ticaretin temel
nedenleri, Pazara giris ve Teklif, Sozlesmenin Temel Esaslari.

Ill. Diinya savasindan sonra iletisim teknolojisindeki hizh
gelismeler, bugiin “kiresellesme” olarak ifade edilen egilimin ortaya
cikisim1 saglamistir. Ozellikle son yirmi yilda her alanda ortaya cikan
gelismeler; post-modern yoénetim ve pazarlama yaklagsimlarinin
olgunlagsmasina yol acarken, kiiresellesme kavraminin da ekonomik,
sosyal ve politik tiim alanlarda yayginlasmasina neden olmustur.

Artik kiresel miisteri veya kiresel pazarlar ya da kiiresel
ihtiyaclar, istekler ve tercihler gibi pek cok kavram giuniumiziin is
hayatinda sik¢a kullanilir hale gelmistir.

Kisaca insanlarnin beklentilerine ve ihtiyaclarina yonelik mal ve
hizmet liretiminin yapildigi yerler olarak ifade edilen isletmelerin; S6z
konusu kiiresel ortamda miisterilerin ihtiyaclarini, hedef pazarin veya
pazarlarin nerede olacagi diisiiniilmelidir. Eger isletmelerin pazarlan,
ulusal pazarlardan olusuyorsa (ki bu durum giinimiizde isletmelerin
yasamlarn i¢in zorunlu) uzun vadede is diinyasinda kalici oimalar zordur.
Diger bir ifadeyle sinirhh ulusal pazarlar yerine, daha genis olanak ve
kaynaklara sahip uluslar arasi pazarlar hedef alinmazsa, uzun yillar
sektorde faaliyet siirdiirme olasihg: diusiik olacaktir.

Kiiresel pazarlarda faaliyette bulunmak yiiksek diizeyde bilgi
birikimi ve tecriibe gerektirir. Ancak ginimiizde s6ziu edilen bilgilere
ulagsmak son derece hizli ve kolaydir. Lakin bu bilginin yonetimi o derece
guctir. Dolayisiyla ihracat yapan isletmeler icin diinya pazarlarinda
faaliyette bulunmak olanaksiz degil fakat zor bir siirectir.

Dis Ticaret Nedir?

Diinyada var olan tiim iilkeler toplumlarinin ihtiyaglarim karsilamak
zorundadir. htiyaclari karsilamak igin de mal ve hizmete ihtiyac vardir. Hizmet ve
mal {iretimi gergeklestirebilmek igin birtakim kaynaklara gerek duyulur. Ancak her
ilke mal ve hizmet iiretimi icin yeterli kaynaga sahip degildir.



Bu yiizden iiretim ihtiyaglarini tek basina karsilayamaz. Bunun i¢in bagka
cografyalardan tedarik i¢in destek duyar. Gerekli olan bu ihtiya¢ dis ticaret ile
karsilanir.

Dis ticaret; uluslararasi bolge ve smirlar arasinda karsilikli olarak gerceklestiren
hizmet ya da mal aligverisine denir. Ithalat, ihracat gibi ¢esitleri bulunmaktadir.

Hedeflere ulasmak i¢in uyguladiklar1 kararlar, tedbirler vb. ise dis ticaret politikasini
olusturur.

Dis_ticaret; iiretilen hizmet veya sermayenin ulusal smirlarin disina akmasidir.
Uretilen mal ve hizmetlerin, tiiketicilere sunulmasini saglayan alim ve satim
islemleri ticaret kavramini temsil eder. Bu alim ve satim islemlerinin yabanci
uilkelerle yapilmasi ise dis ticaret kavramini temsil eder. Dis ticaret, alim ve satim
islemlerinin teslimi acisindan ithalat ve ihracat seklinde gergeklesir.

Bu kavrama en basit haliyle ithalat ve ihracat islemlerinin biitiiniidiir denilebilir. Ulke

ekonomisi acisindan kalkinma i¢in thracat onemli bir yere sahiptir. Genellikle
uilkeler, ihracati arttirma ithalati azaltmak i¢in politikalar diizenler.

Dis Ticaret Cesitleri

e {thalat
e Thracat
e Transit ticaret

Ithalat Nedir?

Yabana bir iilkeden mal ve hizmet satin alinma islemine verilen addir.
Dis alim olarak adlandirilir. Baska iilkelerde iiretilen mallarmn, tilkedeki alicilar
tarafindan satin alinma islemidir. Ihracat ile birlikte bir iilkenin dis ticaret dengesini
olusturmaktadir. Ozel ve tiizel kisiler tarafindan yapilabilir.



Bunun yaninda kamu iktisadi kuruluslar1 ve devlet tarafindan da yapilabilir.
Bir tlkenin ticaret tablosuna bakildiginda ithalat ne kadar diisiikse o iilke i¢in
oldukc¢a olumlu bir durum yasanir.

Ithalat seviyesi yiiksek olan iilkeler ticari agikla karsilasir.

Ithalat sayesinde diisiik fiyata kaliteli {iriinler elde edilebilir.

Transit Ticaret

Transit ticaret; tilke dis1 veya serbest bolgelerde faaliyet siirdiiren bir firmadan veya
antrepodan satin alinan malin, yine iilke disinda faaliyet siirdiiren bagka bir firma
veya antrepoya iilkemiz iizerinden transit gonderilmesidir.

Transit ticaret yaparken talepler, “Transit Ticaret Formu” diizenlenmek kaydiyla
bankalara yapilmaktadir.

Uluslararas1 anlasmalarla belirlenmis ticareti yasak olan mallar ve
politikalarla belirlenen transit ticaret yapilmasi uygun olmayan mallar ile
transit ticaret yapilamaz.

Ithalat ve ihracat yapilmasi yasaklanan iilkelerle transit ticaret
yapilamaz.

IThracat

Uluslar arasi pazarlarda faaliyette bulunmanin en eski ve geleneksel yolu olan
ihracat, mal ve hizmetlerin ulusal simirlarin disina sevk edilmesidir. Bir baska
ifadeyle ihracat; potansiyel miisterilerin yabanci iilke pazarinda saptanmasi, mal
satisinin yapilmasi ve mallarin tiiketiciye ulastirilmasidir.

ihracat; bir malin ya da ekonomik degerin yiiriirliikteki Thracat Mevzuati ile
Giimriik Mevzuatina uygun sekilde fiili Ihracatimin yapimasi ve Kambiyo
Mevzuatina gorve bedelsiz Thracat hari¢ bedelinin yurda getirilmesi veya
Miistesarlikca Thracat olarak kabul edilecek sair c¢ikiglardir. Bu noktada
ihracatcimin tammmim da vermek yerinde olacaktir.

O halde Ihracatcr; ihrac edecegi mala gire ilgili Ihracatct Birligine iiye
olan gercek usulde vergiye tabi gercek ve tiizel kisi tacirler ile, Esnaf ve



Sanatkarlar Odasina kayithh olup, iiretim faaliyeti ile istigal eden esnaf ve
sanatkdrlarla, joint venture (ortak girisim) ve konsorsiyumlardir.

Pazara Giris Yollarn :

e fhracat,

e Ortak yatirim,

e Lisans kullanimi

e Yerinde (off-shore) iiretim

Ortak Yatirim (Joint Venture)

Ihracat¢ firma ile ithalatq1 firma arasindaki hisse, teknoloji transferi,
yatirmm, iiretim ve pazarlama alanlarindan biri veya birkacinin s6z konusu
oldugu bir ortakhik anlasmasidir.

Bu ortaklik anlagmasi, performans, ylikiimliiliiklerin sinirlari, karin paylagimi
ile birlikte pazarlama anlagmalarindaki sorumluluklari belirlemektedir.

Bu tip anlagsmalar maliyeti yaymakta, riski azaltmakta, pazar hakkindaki bilgi
ve detaylarn Ogrenmeye olanak saglamakta ve boylece pazara girisi

kolaylagtirmaktadir.

Lisans Anlasmalar (Licensing)

Bir firma sahip oldugu teknolojik know-how, tasarim ve fikri miilkiyet
hakkini, bir s6zlesmeye bagh olarak yabanci bir firmaya, bir 6deme sekli veya
telif karsihginda devredebilir. Lisans anlasmalar1 yabanci pazarlara hizh bir
girise imkan saglamaktadir.

Sermaye yatirimina izin verilmekte ve bunun karsiligi genellikle hizla geri
almmaktadir. Ancak, lisans anlagmalar1 iiretim ve pazarlamadaki kontroliin
kaybolmasini ve eger anlasma da yasaklanmamissa istemeyerek de olsa teknolojik
know-how’1n lisans kullanicisi tarafindan paylasilmasini beraberinde
getirmektedir.



Yerinde (off-shore) iiretim:

Bir firmanin, tasima maliyetlerini azaltarak yasaklayic tarifelerden
kacinmak, diisiik iscilik ve girdi maliyetlerinden yararlanmak ve devlet
tesviklerinden faydalanmak icin hedef pazarda bir yer tesis ederek imalat
yapmasidir.

Ihracat Konsorsivumlari

e SDS (Sektorel Dis Ticaret Sirketleri Modeli) : KOBI’lerin birleserek
ihracat amaciyla bir konsorsiyum kurmasi ve ihracatin bu konsorsiyum
tarafindan gerceklestirilmesi pazara giriste yararh bir yontem olarak
goriilmektedir. Bu nedenle hiikiimetler bu modeli tesvik etmektedir.

SDS Sektorel Dis Ticaret Sirketleri, Tiirkiye’deki KOBI’lerin ihracata yonelik
faaliyetlerinde goniillii olarak sermayelerini, bilgilerini, {retimlerini ve
tecriibelerini bir araya getirerek Olgek ekonomisinin sagladigi avantajlara
sahip olunmasin destekleyici bir modeldir.

Soz konusu modelin ihracatcilara (iivelerine) sagladigr faydalar
sunlardir:

e Yeni pazarlara girme ve yeni alicilara ulasma
e Pazarin cesitlenmesi ve riskin azaltilmasi

e Biiyiikk miktardaki siparislerin birlikte hareket yolu ile kolayhkla
karsilanmasi

e Uzun donemli yatirim ve iiretim planlamasi yapilabilmesi
e Birim iiretim, dagitim giderlerinde azalma

e Pazarhk giicii elde ederek daha karh satis yapabilme

e TIhracatta bilgi birikimi ve deneyim elde etme

e Doviz girdisi elde etme



e Endiistri alaninda sesini duyurabilme
e TIhracat giderlerinin paylasimi nedeniyle daha az finans ile kaynak tahsisi
e Diger araci kurumlara alternatif olabilme
¢ Birlikte basar1 elde etme duygusu ve bunun moral iizerine olumlu etkisi
e Dis Ticaret Sermaye Sirketleri
Thracata yonelik pazarlamada bir drgiitleme bigimi olarak Tiirkiye’de ilk
olarak “Dis Ticaret Sermaye Sirketleri” bir model olarak benimsenmis
ve 1980 yilinda resmi olarak uygulamaya konularak devletce de
desteklenmistir.
S6z konusu karar hiikiimleri, imalat¢1 olmayan, ancak dis pazarlamada
ithtisaslasmis ihracatc¢i sermaye sirketleri eliyle ihracatin gelistirilmesi
ve artirilmasi esaslarini diizenlemektedir.
D1s Ticaretin biiyiik Olgekli sirketler eliyle biiyiitiilmesini dngorerek

yeni bir yapilanmaya yol agan bu model ile ihracatta belirli mal ve
pazarlar konusunda ihtisaslagsmis ekipler olusturulmasi amaglanmustir.

Dis Ticaret Politikasi

Dis ticaret politikasi; bir iilkenin dis ticaretini, belirledigi hedefler
dogrultusunda diizenlemek amaciyla alinan onlemlerdir.

Ulkenin dogrudan bir sekilde ticaret akimlarim simrlandirmak, 6zendirmek ve
diizenlemek amaci ile almis olduklari 6nlemlerdir.



Dis ticaret politikas1 bazi amaclar tasir. Genel olarak belirtmek gerekirse bu
amaclar;

e Dis Odeme Dengesizliklerini Giderme Amaci: Odeme bilancosu agik veren
iilkeler, doviz gideri islemlerinin kisitlanmasini amac¢ edinirken, doviz
kazandirici islemlerinin artmasini amag edinirler.

e Dis Rekabetten Korunma Amaci: Dis piyasa rekabetine dayanamayan yerli
endiistriyi koruma amaci tasir.

e Ekonomik Kalkinma: Dis ticaret politikasi sanayilesme stratejisinin bir
aracidir. Bu sayede ekonomik kalkinma hedeflenir.

e Ekonomik Liberallesme: Ulusal ekonomi ve diinya ekonomisinin
biitiinlesmesi amacidir.

e Ic Ekonomik Istikrar1 Saglama Amaci: i¢ ekonomik istikrar1 bozan
enflasyon ve issizlik sorunlarini ¢ézme dogrultusunda uygulanan dis ticaret
politikas1 amacidir.

e Piyasa Aksakliklarimi Giderme Amaci: I¢ piyasada yayginlasan tekellerin
devlet eliyle azaltma ve rekabeti arttirma amacidir.

e Hazineye Gelir Saglama Amaci: Ihracat ve ithalat vergileri ile devlet
hazinesine 6nemli bir gelir olusturma amacidir.

e Otarsi: Ekonomik olarak kendi kendine yeterliligi amag¢lamaktadir.

e Sosyal Amaclar: Ulke giivenligi, cevre kirlenmesini 6nleme vb. nedenlerle
girisinin veya ¢ikisinin kisitlanmasi ya da yasaklanmasidir.

e Siyasal Amaclar: Siyasi nedenlerle bir iretici grubunun kayirilmasi
durumudur.

» Dis Politika Amaclari: Dis ticaret politikasi dis politika ile benzerlik gosterir.
Ornegin askeri olarak kritik kabul edilen iiriinlerin diisman iilkelere
satisryasaklanabilmektedir.




Di1s Ticaretin Temel Nedenleri;

o Ulkelerin kaynak donanmimlarimin farklihgi: Mukayeseli avantajlar
o Ulkelerin bazi mallarin iiretiminde uzmanlasmalari: Kalite ve fiyat
e ic ve dis fiyatlar arasindaki farkhlik: Olcek ekonomileri

o Ihtiyac fazlasi iiriinlerin degerlendirilmesi

e Yatirnm mallarinin temininde kolaylhik

e Sermaye birikiminin saglanmasi

e Farkhlastirilmis mallar ve talepler

¢ Yeni is sahalarinin acilmasi

e Tesvikler ve yardimlar

Dis Ticarette Sozlesmenin Temel Esaslari

Taraflarin Giivenirliligi Tespit Edilmeli
Istekler Belirlenmeli

Sozlesme Sekli Belirlenmeli
Sozlesmede Hukuk Secimi Yapilmal
Sozlesmede Gecerli Lisan Secilmeli
Sozlesme Bashigl Verilmeli

Sozlesme Taslag:r Hazirlanmal
Sozlesmenin Gecgerlilik Siiresi
Sozlesmenin Bedeli

Teminat

Taraflarin Hak ve Borclan

Sigorta

Gozetim

Cezai Sartlar

Miicbir Sebep

Fesih Sartlan

Yiiriirliik Tarihi







